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Ausschreibung zum

TAKEDA ONCOLOGY
NACHWUCHSFORSCHUNGSPREIS
MULTIPLES MYELOM 2022
von Takeda Oncology in Höhe von 10.000 Euro

Takeda Oncology hat einen gemeinsamen Antrieb: Innovationen fördern! Ein unabhängiges 
Gremium prämiert eine exzellente Arbeit aus der präklinischen oder klinischen Forschung 
zum Thema Innovative Ansätze der translationalen Forschung beim Multiplen Myelom. 
Der Preis wird beim Deutschen Krebskongress im Februar 2022 offiziell verliehen.

Bitte halten Sie sich an die hier aufgeführten Vorgaben. Einsendeschluss ist der 15.11.2021

Wissenschaftliches Gremium:

Prof. Dr. med. Hermann Einsele, Universitätsklinikum Würzburg 

Prof. Dr. med. Hartmut Goldschmidt, Universitätsklinikum Heidelberg

PD Dr. med. Maximilian Merz, Universitätsklinikum Leipzig

Kriterien:

Bewerbungen aus Kliniken und wissenschaftlichen Einrichtungen

Fortgeschrittene oder abgeschlossene Projekte (präklinisch/klinisch) 
der translationalen Forschung beim Multiplen Myelom

Ärzte und Wissenschaftler bis einschließlich 40 Jahre

Vorgaben für die Projektbeschreibung:

Titel des Projektes, Name des Antragstellers, Institution und Anschrift, Einleitung / Hinter-
grund, Ziel des Projektes / Fragestellung, Methoden / Vorgehen, Ergebnisse, Zusammen-
fassung, Publikationen der Forschungsergebnisse (geplant, veröffentlicht)

Die Projektbeschreibung sollte maximal 2 DIN A4 Seiten umfassen

Die Bewerbung kann in deutscher oder englischer Sprache eingereicht werden

Einreichung:

Projektbeschreibung, Lebenslauf, Aktuelle Publikationsliste in einer pdf-Datei unter 
dem Stichwort “Takeda Oncology Forschungspreis MM 2022” per Mail schicken 
an: Dr. Stefan Joneleit, Head of Medical Science Liaison Management Oncology  
(stefan.joneleit@takeda.com)


